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SKUTECZNE PREZENTACJE DANYCH -

jak jasno komunikowa¢ analizy, wnioski
I reckomendacje w projektach biznesowych

Szkolenie zostato zaprojektowane dla oséb, ktdre pracujg na ztozonych projektach, raportach oraz
analizach i muszg w sposob jasny, przekonujgcy i profesjonalny prezentowac ich wyniki klientom,
zarzgdom i innym interesariuszom.

To program dla tych, ktérzy chca nie tylko prezentowac dane, ale przede wszystkim prowadzic¢
odbiorcow do decyzji — w oparciu o fakty, logiczne wnioski i dobrze przygotowane rekomendacje.

To praktyczny warsztat, a nie kurs tworzenia ,fadnych slajdow” ani ogoine szkolenie z wystgpien
publicznych. Program koncentruje sie na rzeczywistych wyzwaniach projektowych:

e jak przetozy¢ ztozone analizy na zrozumiate wnioski,

e jak budowac¢ prezentacje, ktora porzadkuje dane i prowadzi do rekomendacji,

e jak broni¢ swoich ustalen w rozmowie z wymagajacym klientem lub decydentem.

Uczestnicy pracujg na wiasnych materiatach projektowych, uczac sie tgczy¢: logike analizy,
wizualizacje danych, narracje prezentacyjng, elementy komunikacji eksperckiej i sprzedazowe;j
w jedna, spojng catosé.

Szkolenie tgczy psychologie poznawczg, praktyczne zasady wizualizacji danych, storytelling
techniczny oraz trening wystgpien na zywo. Cato$¢ konczy sie przygotowaniem fragmentem
realnej prezentacji projektowej, gotowej do wykorzystania w pracy zawodowe;.

Co wyréznia to szkolenie na tle standardowych szkolen z prezentac;ji?

v" Fokus na dane i projekty, a nie na ogolne umiejetnosci prezentacyjne — uczestnicy uczg
sie, jak mowic o ztozonosci bez jej sptycania.

v" Praca na realnych przypadkach i materiatach uczestnikéw, zamiast abstrakcyjnych
cwiczen.

v Silne osadzenie w psychologii odbioru informacji — struktury prezentacyjne
i narracyjne oparte na tym, jak ludzie faktycznie rozumiejg dane i podejmujg decyzje.

v Potlaczenie prezentacji z komunikacjg ekspercka i sprzedazowa, w tym etycznym
upsellingiem w raportach i wystgpieniach projektowych.

v Intensywny trening wystgpien na zywo z nagraniami wideo i indywidualnym
feedbackiem, a nie wytgcznie teoria.

v/ Zakonczenie szkolenia gotowym fragmentem lub catos$cig prezentacji projektowe;j,
dopasowanej do realnego kontekstu biznesowego uczestnika.



Szkolenie umozliwia uczestnikom:

rozwiniecie umiejetnosci strukturyzowania przekazu projektowego -
prowadzenie odbiorcy prezentacji od danych do wnioskéw i rekomendacii,

doskonalenie w zakresie selekcji i wizualizacji danych,
poprawa czytelnosci i logiki prezentacji projektowych przez proste, spojne
struktury i wizualny minimalizm,

wzmocnienie kompetencji narracyjnych - przeksztatcanie analiz i raportow
w zrozumiatg opowiesc¢ projektowa,

zwiekszenie skutecznosci wystapien na zywo - praca nad glosem, mowg ciata
i kontrolg tremy,

podniesienie odpornosci komunikacyjnej - radzenie sobie z trudnymi pytaniami

i sytuacjami kwestionujgcymi projekt,

rozwiniecie umiejetnosci sygnalizowania wartosci i potencjatu dalszych dziatan
w sposob etyczny i nienachalny,

zakonczenie szkolenia z gotowg prezentacjaq projektowa, mozliwg do wykorzystania
bezposrednio w praktyce.

Korzysci dla uczestnika szkolenia:
Umiejetno$¢ jasnego ttumaczenia skomplikowanych projektéw, danych i analiz
osobom nietechnicznym.
Wieksza pewnos$¢ siebie w wystgpieniach.
Skuteczniejsze radzenie sobie z trudnymi pytaniami i kwestionowaniem rekomendaciji.
Narzedzia do budowania narracji, ktéra prowadzi odbiorce od faktéw do decyzji.

Gotowa prezentacja projektowa oraz konkretne, indywidualne rekomendacje do
natychmiastowego wdrozenia.

Korzysci dla organizaciji:

Spojny, profesjonalny standard prezentowania projektéw i danych w catej organizacji.

Szybsze podejmowanie decyzji przez klientow i decydentow dzieki czytelnym
wnioskom i rekomendacjom.

Mniejsze ryzyko nieporozumien wynikajgcych z nadmiaru danych lub niejasnej
komunikacji.

Wzmocnienie wizerunku organizacji jako kompetentnego, partnerskiego i godnego
zaufania doradcy.

Naturalne wsparcie sprzedazy ustug projektowych i kontynuacji wspotpracy
z klientami.



VAR, y

Dzien 1 — Fundamenty jasnego przekazu

Modut 1. JAK MOWIC O SKOMPLIKOWANYCH PROJEKTACH W PROSTY SPOSOB

o 5-etapowy model prowadzenia klienta przez wnioski i rekomendacije,

» architektura skutecznej prezentacji projektowej, czyli jak tgczy¢ czesc opisowa, analizy
i wykresy w spojng catosc,

o struktury prezentacyjne rekomendowane przez psychologie poznawczg.

Modut 2. WIZUALIZACJA DANYCH | ESTETYKA SLAJDOW

o ktdére dane sg kluczowe, a ktdre tylko przeszkadzaja, jak wybrac¢ wtasciwy wykres -
praktyczne zasady projektowania slajdow,
» zasada ,jedna my$| — jeden slajd”,

e wizualne minimalizmy, ktore zwiekszajg zrozumiatosc¢.

Modut 3. STORYTELLING TECHNICZNY W PREZENTACJACH PROJEKTOWYCH

[

jak prowadzi¢ klienta od ,co sie wydarzyto” do ,co z tego wynika”,

model: problem — rozwigzanie — efekt — wartos¢ dla klienta

zamiana raportu w interesujgcg opowiesc, czyli narracja wspierajgca logike analizy,
metafory i uproszczenia, ktore nie wypaczajg faktow.
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Dzien 2 — Mistrzostwo wystgpien

Modul 4. WYSTAPIENIE NA ZYWO — TRENING SCENICZNY

e nagrania wideo i feedback indywidualny,
¢ modulacja gtosu, mowa ciata, tempo, pauzy,
e radzenie sobie z tremg i przerywaniem prezentaciji.

Modut 5. TRUDNE PYTANIA | ODPORNOSC KOMUNIKACYJNA

[

techniki odpowiadania na pytania, ktére kwestionujg projekt,
jak pozostac profesjonalnym, gdy klient wchodzi w szczegoty,

stownictwo, ktére buduje profesjonalizm,
metody kontrolowania rozmowy.
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Modul 6. ELEMENTY SPRZEDAZOWE (UPSELLING) W PREZENTACJI PROJEKTU

e model: wartos¢ — potrzeba — potencjat — propozycja,

o jezyk, ktéry nie sprzedaje na site, tylko sygnalizuje mozliwosci,

e trzy bezpieczne i etyczne formy upsellingu w prezentacjach eksperckich, ktére budujg
u klienta poczucie: ,To ma sens, chcemy kontynuowac”.

Modut 7. INTEGRACJA - PRZYGOTOWANIE WELASNEJ PREZENTACJI PROJEKTOWEJ

o kazdy uczestnik tworzy fragment lub catos¢ swojej realnej prezentaciji,
e coaching indywidualny trenera dla kazdej osoby,
* konkretne indywidualne rekomendacje, ktére mozna wdrozy¢ nastepnego dnia.
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Zajecia poprowadzi

Trener fgczacy solidng wiedze merytoryczng
z praktycznym, angazujgcym podejsciem
do szkoleh, co przekiada sie na wysoka

- Andrzej Bernardyn
(‘ skutecznosc¢ i warto$¢ jego warsztatow.

Trener z ponad 20-letnim doswiadczeniem w projektowaniu i prowadzeniu
szkolen z zakresu komunikacji biznesowej, wystapien publicznych oraz
skutecznego prezentowania danych i wnioskoéw. W swojej pracy tgczy
kompetencje psychologiczne z praktykg biznesowa, pomagajac uczestnikom jasno
komunikowac¢ analizy, rekomendacje i decyzje projektowe — zaréwno przed zarzgdem,
jak i zespotami projektowymi czy klientami. Przez lata wspart rozwoj ponad 13 000
osb6b, w tym menadzerow i ekspertow z najwiekszych organizacji w Polsce i
miedzynarodowych korporacji.

Specijalizuje sie w przektadaniu ztozonych danych i analiz na czytelne, logiczne
i przekonujace historie biznesowe. Jego obszary eksperckie to skuteczna
komunikacja, wystgpienia publiczne, projektowanie prezentacji, argumentacja oparta
na danych, budowanie jasnych rekomendaciji oraz rozwijanie nawykéw wspierajgcych
efektywnos$¢ osobistg i menadzerska. Jest trenerem z nurtu Evidence-Based —
podczas szkolen odwotuje sie do badan naukowych i sprawdzonych modeli, dzieki
czemu uczestnicy otrzymujg rzetelng i praktyczng wiedze.

Zrealizowat liczne projekty rozwojowe, m.in. wielomiesieczne programy

z wystgpien publicznych dla kadry zarzgdzajgcej Krajowego Rejestru Dtugow, cykle
szkolen dla menadzeréw IBM czy wysoko oceniane szkolenia z wystgpien przed
publicznoscig i kamerg. Prowadzit rowniez szkolenia z tworzenia nowoczesnych
prezentacji (m.in. w Prezi) oraz miedzynarodowe wydarzenia w jezyku angielskim.
Wspotpracowat z takimi firmami jak m.in. Bayer, BNP Paribas Cardif, Capgemini,
Coca-Cola, Hewlett-Packard, Mercedes, PZU, Samsung, Volkswagen czy Volvo.

W nauczaniu stawia na doswiadczenie — wykorzystuje angazujgce ¢wiczenia,
symulacje i autorskie gry szkoleniowe, czesto projektowane specjalnie pod
potrzeby danej organizacji. Dzieki temu uczestnicy nie tylko poznajg techniki
prezentowania danych, ale przede wszystkim ¢wiczg je w bezpiecznym, praktycznym
srodowisku i natychmiast przenoszg na realia swoich projektow.

Jest autorem ksigzki ,,Przewodnik po Krainie Nawykéw” oraz edukacyjnej gry
planszowej ,,Kraina Nawykéw”, wspierajgcych rozwéj kompetenciji i trwatych zmian
w zachowaniach. Przez cztery lata petnit funkcje zarzgdcze w miedzynarodowej
organizacji Toastmasters International, rozwijajgc kompetencje przywddcze

i komunikacyjne. Absolwent Psychologii oraz Filologii Polskiej Uniwersytetu
Wroctawskiego, ceniony za profesjonalizm, energie i umiejetnos¢ inspirowania
uczestnikdw do jasnej, odwaznej i skutecznej komunikacji
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Zgtoszenia

Skuteczne prezentacje danych projektowych — jak jasno komunikowa¢
analizy, wnioski i rekomendacje w projektach biznesowych

Wroctaw, WenderEDU Business Center, ul. Sw. Jozefa 1/3.
7-8 maja 2026 r.

Zajecia w godzinach 09:00-16:00

Koszt uczestnictwa jednej osoby w zajeciach: 1590 zt netto.
Do powyzszej ceny nalezy doliczy¢ 23 % VAT.

Cena zawiera:

* 16 godzin dydaktycznych warsztatéw,

* materiaty szkoleniowe i pomocnicze,

* serwis kawowy oraz lunch,

* zaswiadczenia o przebytym szkoleniu dla kazdego uczestnika.

Koszt noclegu w pok. 1-0s. ze sniadaniem wynosi:
WenderEDU Business Center - 274 zt brutto

Bank Ochrony Srodowiska S.A. O/Wroctaw
89 1540 1030 2001 7753 1706 0002 z podaniem tematu szkolenia
i daty realizacji.

Zgtoszenia przyjmujemy e-mailem, lub telefonicznie:

Vademecum — Konferencje i Szkolenia Sp. z o.0.

Aleja Piastow 11, 52-424 \Wroctaw
Tel: 71 341 85 10, e-mail: vade@vade.com.pl

Pisemne potwierdzenie realizacji szkolenia przeslemy e-mailem do
DziatuSzkolen 7 dni przed datg rozpoczecia zajeé.
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Vademecum Sp. z 0.0., Aleja Piastéw 11, 52-424 Wroctaw, tel.: 71 341 85 10,
e-mail:vade@vade.com.pl

ZGLOSZENIE na szkolenie — Skuteczne prezentacje danych projektowych —

jak jasno komunikowac¢ analizy, wnioski i rekomendacje w projektach biznesowych

W terminie (zaznacz wiasciwy):

[] 7-8.05.2026 r.

ZGLASZAJACY
Petna Nazwa firmy . ...

Pieczec i podpis osoby upowaznionej

Mozliwos¢ rezygnacji: rezerwacje miejsca w grupie szkoleniowej mozna odwota¢ nie poézniej niz 6 dni przed
terminem rozpoczecia zaje¢. Pozniejsza rezygnacja nie zwalnia z uiszczenia zaptaty w wysokosci 50% ceny
szkolenia.

Vademecum Sp. z 0.0. zastrzega sobie prawo odwofania szkolenia lub zmiany jego terminu w terminie do 6 dni
kalendarzowych przed datg realizacji. Vademecum Sp. z 0.0. nie ponosi zadnej odpowiedzialno$ci finansowej lub
prawnej za powstate po stronie uczestnika koszty poniesione przed otrzymaniem Pisemnego potwierdzenia
realizacji szkolenia.

Administratorem Panstwa danych jest Vademecum — Konferencje i Szkolenia Sp. z 0.0. (Vademecum),

z siedzibg we Wroctawiu, przy ul. Aleja Piastéw 11 lok. 2.

Panstwa dane osobowe przetwarzane sg w celu: realizacji ustug w zakresie organizacji szkolen / konferenc;ji /
eventéw; przekazywania informacji handlowych w zakresie dziatalnosci Spétki Vademecum; obstugi ksiegowej (np.
wystawianie faktur za ustugi, itd.); dochodzenia roszczen z tytutu prowadzonej dziatalnosci gospodarczej; obstugi
reklamacji, prowadzenia analiz statystycznych; przechowywania dla celéw archiwalnych. Podstawg przetwarzania
Panstwa danych osobowych jest umowa $Swiadczenia ustug szkoleniowych, jak réowniez moze by¢ dobrowolnie
wyrazona zgoda w celu i zakresie wskazanym

w jej tresci, ktéra mozna cofng¢ w kazdym czasie. Wyrazenie zgody jest dobrowolne, jednakze brak zgody
uniemozliwi Spotce Vademecum przedstawienie Panstwu informacji dotyczacych oferty naszych produktéw lub
ustug. Dane osobowe moga by¢ przekazywane giéwnie trenerom wspotpracujgcym z Vademecum sp. z
0.0.,podmiotom zewnetrznym dostarczajgcym i wspierajgcym systemy teleinformatyczne Spotki, dostawcom ustug
prawnych, doradczych, audytowych, hotelarskich czy rachunkowych. Podmioty te bedg przetwarza¢ Panstwa dane
jedynie na zlecenie, na podstawie niezbednych uméw powierzenia przetwarzania danych oraz przy zapewnieniu
przez te podmioty odpowiednich srodkéw w celu ochrony danych. Spotka Vademecum nie przekazuje Panstwa
danych pozaUnig Europejska.

Jako Administrator danych osobowych, Vademecum — Konferencje i Szkolenia Sp. z 0.0. zapewnia prawo
do: zgdania od Administratora dostepu do swoich danych osobowych, ich sprostowania, usuniecia lub ograniczenia
przetwarzania danych osobowych; wniesienia sprzeciwu wobec takiego przetwarzania; przenoszenia danych;
whniesienia skargi do organu nadzorczego (ij. Prezesa Urzedu Ochrony Danych Osobowych); cofnigcia zgody na
przetwarzanie danych osobowych.

W przypadku, gdy uczestnik szkolenia nie jest jednoczes$nie osobg wypetniajgcg formularz zgtoszeniowy, podmiot
zgtaszajgcy jest zobowigzany w imieniu Spdtki Vademecum do spetnienia wobec uczestnika obowigzku
informacyjnego, tj. do przekazania uczestnikowi informacji wynikajgcych z art. 14 RODO.

We wszelkich sprawach zwigzanych z przetwarzaniem danych osobowych, prosimy kontaktowac sie na adres:
vade@vade.com.pl




